
ABM Rexel
ABM REXEL, filial de REXEL en España, es uno de los líderes

nacionales del sector de la distribución de productos y

servicios sostenibles e innovadores para la…

automatización, el suministro técnico y la gestión

energética. Orientados a aportar soluciones generadoras

de negocio a nuestros clientes en los mercados residencial,

terciario e industrial, nuestra oferta incluye una amplia

gama de referencias de material eléctrico y soluciones

afines dirigidas a la eficiencia energética, productos

industriales, iluminación, obra nueva y rehabilitación,

automatización de edificios, sistemas de cableado y redes

informáticas (Conectis), sistemas de seguridad y

videovigilancia, energías renovables, fontanería, conductor

y canalización eléctrica, climatización y equipamiento de

protección individual. Apoyado en la mayor cobertura

nacional de nuestro sector, nuestro pionero sistema

logístico, preparado para el futuro, nos avala por su

capacidad, alta eficiencia y garantía de entrega. ABM REXEL

cuenta con el respaldo económico, garantía de futuro y

gran solidez de la multinacional Rexel, uno de los líderes

globales de la distribución profesional de productos y

servicios para el mundo de la energía. El Grupo Rexel da

soporte a sus clientes, allí donde estén, para crear valor y

ayudarles en una mejor gestión de su negocio. Presente en

35 países. Con una red de 2.100 puntos de venta y una

plantilla de 28.000 empleados, las ventas del Grupo Rexel,

en el 2015, ascendieron a 13,5 mil millones de €.

Para inscribirte en esta oferta pulsa o copia en tu navegador

el siguiente enlace, o escanea el código BIDI.

http://tinyurl.com/yd8r59po

Oferta de trabajo

Colegio de Ingenieros Industriales de Gipuzkoa

Técnico Comercial Exterior Material Eléctrico. Industrial. Guipúzcoa

Ubicación Rentería (España)

Resumen

ABM Rexel, multinacional francesa líder en el sector de la distribución de material eléctrico, presente en 35

países y en momento de pleno crecimiento y desarrollo, busca un ingeniero comercial especializado para

delegación situada en Guipúzcoa. La línea de negocio especializada será la de Productos Industriales y las

funciones que realizarás serán las siguientes:

Desarrollo de labores de ingeniería, informes y estudios.
Implementación y venta de soluciones de automatización industrial.
Gestión comercial de la cartera de clientes asignada de la zona. Incremento de venta de material
eléctrico.
Visitas a clientes y prospección.
Elaboración y seguimiento de ofertas.
Resolución de incidencias de cuentas asignadas.
Búsqueda de nuevas oportunidades de negocio.

Ofrecemos:

Posición estable.
Incorporación a un importante grupo multinacional.
Posibilidades de promoción interna
Formación continua.
Salario fijo + Comisiones por ventas.
Vehículo de empresa + tarjeta Solred.
Ordenador portátil + teléfono de empresa.
Seguro de vida.
Acceso al programa de retribución flexible (seguro médico, tickets restaurante, bono guardería y ayuda
al transporte).

http://tinyurl.com/yd8r59po
http://www.abmrexel.es


Requisitos

Habilidades técnicas y habilidades generales:

Ingeniero Industrial / Técnico Industrial / FP Grado Superior Electricidad y Electrónica.
Muchas ganas de aprender, crecer y desarrollarse dentro de nuestra empresa.
Persona con habilidades comerciales y de negociación.
Capacidad de orientación al negocio y al cliente.
Imprescindible carnet de conducir.

Todas las candidaturas se tratarán con total confidencialidad.
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